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SEALING SOLUTIONS

Der Dätwyler Konzernbereich Sealing Solutions ist ein führender 
Anbieter von kundenspezifischen Dichtungs-, Verschluss- und  
Ver pa ckungs lösungen für globale Märkte wie Health Care, Automotive 
und General Industries. Führendes  Werk stoff-, Engineering- und Prozess-
Know-how sowie die weltweite Präsenz mit eigenen Produktionsstandor-
ten bilden die Basis dazu. Als  anerkannter Entwicklungspartner pflegt 
Dätwyler enge  Be ziehungen mit global tätigen Kunden und verfügt über 
profunde  Kenntnisse der Geschäfts modelle und Technologien in den 
 be   arbeiteten Märkten.
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Angesprochener Kundenkreis
 – Hersteller und Lohnabfüller von injizierbaren Arzneimitteln

 – Hersteller von Diagnostika und Medical Devices

 – Hersteller von parenteralen Verabreichungssystemen

 – Systemzulieferer für den Automobilbau

 – Öl- und Gas-Serviceunternehmen

 – Luftfahrtindustrie

 – Hersteller von Wasserfiltern

 – Tunnelbau und Baubranche

 – Hersteller von portionierten Nahrungsmitteln

Bearbeitete Märkte
 – Europa

 – Nord- und Südamerika

 – Asien

 – Australien

Leistungsangebot
Health Care

 – Hochwertige Elastomerkomponenten für vorgefüllte Spritzen, 

Pens und Verabreichungssysteme

 – Komponenten und Verschlüsse aus Elastomer, Aluminium und 

Kunststoff für injizierbare Arzneimittel

 – Elastomerkomponenten für Blutentnahme-Systeme, Infusions-

systeme, Einmalspritzen usw.

 – Elastomerkomponenten für Diagnostika und Medical Devices

Automotive
Hochwertige Dichtungskomponenten für

 – Bremssysteme

 – Einspritz- und Motoren-Management

 – Abgasnachbehandlung (Selective Catalytic Reduction)

 – Komfort- und Sicherheitsausrüstung

 – Elektromobilität

General Industries
 – Dichtungskomponenten und O-Ringe für diverse 

 Anwendungen und Industrien wie Öl und Gas

 – Dichtungskomponenten für Motorgeräte

 – Dichtprofile für den Tunnel-, Tief- und Hochbau

 – Dichtungslösungen für portionierte Nahrungsmittel
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Mit den neuen First-Line-Produktionskapazitäten ist Dätwyler bestens positioniert, um vom starken Wachstum der Health-Care-Komponenten profitieren zu können.

Health Care mit starker Nachfrage – strategische Akquisitionen zur Förderung des Wachstums

Umsatz und Ertrag
 – Der Konzernbereich Sealing Solutions hat 2018 seinen profita-

blen Wachstumskurs fortgesetzt. Dank führenden Marktpositio-

nen hat der Nettoumsatz im Vergleich zum starken Vorjahr um 

7.0% auf CHF 891.1 Mio. (Vorjahr CHF 832.8 Mio.) zugenommen.

 – Bereinigt um die positiven Währungs- und Akquisitionseffekte 

resultierte ein organisches Wachstum von 3.0%.

 – Im Health-Care-Markt verzeichnete Dätwyler eine starke Nach frage, 

insbesondere nach hochwertigen First-Line-Komponenten. Im 

Automobilmarkt konnte sich das Unternehmen in einem 

 schwieriger werdenden Umfeld weiterhin gut behaupten. Während 

sich das Wachstum in China und in den USA verlangsamte, stieg 

in Europa die Nachfrage nach innovativen Komponenten für die 

Abgasnachbehandlung von Dieselfahrzeugen (SCR-Technologie). 

Im Markt General Industries beeinträchtigten Lagereffekte und 

Projektverzögerungen die Umsatzentwicklung. Das neu akquirierte 

Unternehmen Parco entwickelte sich sehr erfreulich.

 – Insgesamt stieg das Betriebsergebnis (EBIT) zum sechsten Mal in 

Folge auf CHF 155.5 Mio. (Vorjahr CHF 151.6 Mio.). 

 – Die EBIT-Marge belief sich auf 17.5% (Vorjahr 18.2%). Beträchtliche 

Anlaufkosten für die neuen Health-Care-Kapazitäten in den USA 

und in Indien, Einmalkosten für weitere Wachstumsprojekte 

sowie höhere Rohmaterialpreise konnten nicht vollständig 

durch Effizienzsteigerungen kompensiert werden. Die höheren 

Rohstoffpreise dürften jedoch im ersten Quartal 2019 aufge-

fangen werden können.

Wichtige Entwicklungen 2018
 – Planmässige Eröffnung des neuen Health-Care-Werks mit First- 

Line-Standard in den USA führte zu hohem Kundeninteresse. 

 – Übernahme der US-Firma Parco zur weiteren Differenzierung in 

General-Industries-Wachstumsmärkten (Umsatz CHF 60 Mio.).

 – Übernahme der brasilianischen Firma Bins zur Erschliessung der 

südamerikanischen Automobilindustrie (Umsatz CHF 20 Mio.).

Aktuelle Prioritäten
 – Mit den neuen First-Line-Produktionskapazitäten für Health-

Care-Komponenten ist Dätwyler bestens positioniert, um vom 

starken Wachstum der vorgefüllten Spritzen und moderner 

Verabreichungssysteme überdurchschnittlich profitieren zu 

können. Der Health-Care-Markt verfügt über strukturelle 

 Wachstumstreiber, attraktive Margen, hohe Eintrittsbarrieren 

und ist weitgehend unabhängig von konjunkturellen Zyklen.

 – Dätwyler will die starken Marktpositionen des akquirierten 

Unternehmens Parco nutzen, um neue Industrien wie Öl und 

Gas zu erschliessen. Durch gezieltes Cross-Selling soll das 

profitable Wachstum beschleunigt werden.

 – Durch das Vertriebsnetz des akquirierten Unternehmens Bins 

kann Dätwyler den Automobilzulieferern sowie Industriekunden 

in Südamerika das vollständige Sortiment anbieten.

 – Bei der fortschreitenden Elektrifizierung von Fahrzeugen verfolgt 

Dätwyler einen aktiven Ansatz in der Identifizierung neuer 

Geschäftsmöglichkeiten. Bearbeitete Bereiche umfassen unter 

anderem Dichtungskomponenten für die elektrohydraulische 

Bremse, Sensorik, Steckverbindungen und Gehäuse in Zwei-

komponententechnologie sowie elektroaktive Polymere.

Ausblick
 – Dank den neuen Produktionskapazitäten erwartet Dätwyler im 

Health-Care-Markt ein unverändert starkes Wachstum über dem 

Marktdurchschnitt. Die Anlaufkosten für das neue US-Werk 

werden auch 2019 beträchtlich sein.

 – Die Integration der erst kürzlich akquirierten Unternehmen Bins 

und Parco steht im Vordergrund.

 – Im Automobilmarkt bleibt die Situation weiterhin angespannt. 

Die politischen Diskussionen um Handelsbarrieren und die 

schwierige Vorhersage der Technologieentwicklung lassen keine 

verlässliche Prognose zu. Dätwyler hat jedoch die Basis geschaffen, 

um auf zukünftige Entwicklungen reagieren zu können.
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SEALING SOLUTIONS
Dätwyler Jahresbericht 2018
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Nettoumsatz 832.8

Betriebsergebnis (EBIT) 151.6

Betriebsergebnis in % des Nettoumsatzes 18.2%

ROCE in % 31.2%

Durchschnittlich eingesetztes Kapital 485.4

Investitionen 109.4
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